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Organize sua empresa
para crescer melhor

Um ponto de partida simples para tirar decisões importantes

da cabeça e levar para a rotina.

Para quem quer começar com mais clareza, sem complicar o que pode ser

feito agora.

Material gratuito Wello wellomkt.com
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POR ONDE COMEÇAR

Sua empresa cresce, mas tudo ainda
depende de você lembrar, cobrar e
decidir?

A ideia central

Gestão é criar clareza sobre prioridades, números, responsabilidades e processos. Não

precisa começar com ferramentas complexas: precisa começar com uma visão real do

negócio.

Use este guia como um primeiro diagnóstico.

Não é preciso resolver tudo de uma vez. Escolha uma ação prática, execute e observe o que muda.
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MAPA PRÁTICO

Quatro frentes para organizar primeiro

01 Direção

Defina uma meta de curto prazo e uma

prioridade. Quando tudo é urgente, o time

trabalha muito e avança pouco.

02 Caixa

Separe dinheiro pessoal e empresarial.

Acompanhe entradas, saídas e compromissos

antes de tomar decisões de investimento.

03 Processos

Descreva o caminho das tarefas que se

repetem: atendimento, orçamento, entrega e

cobrança. O que está claro é mais fácil de

melhorar.

04 Indicadores

Escolha poucos números para olhar toda

semana, como vendas, propostas abertas, prazo

de entrega e saldo de caixa.
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FERRAMENTAS PARA COMEÇAR

Ferramentas úteis, sem complicar
Ferramenta não substitui processo. Ela ajuda a registrar, executar e medir uma rotina que já tem um objetivo

claro.

ROTINA

Google Agenda ou Trello

Visualize prioridades, responsáveis e prazos sem depender apenas de mensagens soltas.

FINANCEIRO

Planilha de fluxo de caixa

Registre entradas, saídas e contas futuras para decidir antes de o caixa apertar.

COMERCIAL

HubSpot CRM ou RD Station CRM

Acompanhe contatos, propostas e retornos para não perder oportunidades.

Escolha uma ferramenta por vez e mantenha o hábito por quatro semanas.

O melhor sistema é o que a equipe consegue usar toda semana.
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PLANO DE 30 DIAS

Como aplicar na prática
A meta deste primeiro ciclo não é perfeição. É criar uma rotina, reunir informações reais e sair da intenção para a

execução.

S1

Semana 1

Defina a meta de 90 dias e os números que serão acompanhados.

S2

Semana 2

Organize fluxo de caixa e separe contas pessoais da empresa.

S3

Semana 3

Desenhe o processo de atendimento, venda e entrega.

S4

Semana 4

Faça a primeira reunião de rotina e registre melhorias.

Resultado esperado ao final do ciclo

Prioridades mais visíveis, controle dos compromissos financeiros, menos tarefas esquecidas e uma base

real para crescer sem depender de improviso.
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CRESCER COM ESTRUTURA

Escalar pede mais do que esforço

O que muda quando a operação ganha volume

Mais clientes significam mais atendimentos, mais pedidos, mais prazos e mais decisões. Sem

processo, cada nova oportunidade aumenta a pressão sobre a equipe. Com processo, cada nova

oportunidade fortalece o negócio.

Como uma agência ajuda a escalar

Crescer sem processos aumenta o retrabalho e torna o fundador o gargalo. Uma agência ajuda a

estruturar a geração de demanda e os dados comerciais, enquanto a empresa cria capacidade

para atender o volume novo sem perder qualidade.

A parceria funciona quando marketing e operação conversam.

A Wello estrutura estratégia e demanda. A empresa organiza atendimento, entrega e retorno. Juntas, as
duas partes criam crescimento sustentável.
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COLOQUE EM PRÁTICA

Checklist para esta semana

1
Anote a principal meta da empresa para os próximos 90 dias.

2
Liste os custos fixos e as datas dos próximos pagamentos.

3
Desenhe, em papel, como um cliente entra e é atendido hoje.

4
Defina uma reunião semanal curta para revisar prioridades e números.

Progresso vem de decisões simples repetidas com consistência.

Marque uma ação que você consegue fazer hoje e reserve tempo para ela na agenda.



PRÓXIMO PASSO

Quer aprofundar
o próximo passo?

Uma empresa organizada não perde agilidade. Ela reduz retrabalho, enxerga riscos

mais cedo e cria espaço para atender melhor e crescer com mais segurança.

Fale com a Wello

SITE wellomkt.com

WHATSAPP +55 41 95235-236

E-MAIL contato@wellomkt.com

wellomkt.com Falar pelo WhatsApp
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